
Miten hyödynnän somea 
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Tanja Kyckling



Hietalan luomutila • Emolehmätila Hirvensalmella Etelä-Savossa

• Rotuna Highland Cattle

• Kaikki liha suoramyydään omasta 
tilamyymälästä

• Luomuvalvonnassa v.2016 asti



Tanja

• Paljasjalkainen kaupunkilainen

• Nykyisin ihan etevä traktorikuski



Omat havainnot somemaailmasta
“avoimesti kevyellä filtterillä”



Mieti tarkkaan kenelle 
teet somea

• Kuluttajille?

• Asiakkaille?

• Kollegoille?

• Suomeen?

• Kansainvälisesti?

• Onko tarkoitus myydä, informoida vai 
viihdyttää?



Julkaisujen 
menestymistä 
kannattaa seurata

• Testaamalla erilaisia somejulkaisuja 
pääsee nopeasti kärryille millainen 
sisältö seuraajia kiinnostaa

• Julkaisujen aikataulutus tärkeää

• Positiiviset, hilpeät kuvat ja videot 
saa yleensä parhaan näkyvyyden 



Selfien
voima



Kuvan laatu

• Rajaaminen

• Kuvakulma

• Keliolosuhteet

• Pimeys vs valoisuus

• Kuvan pitää kestää ”päivänvaloa”

• Vesileima kuviin (onko tarpeen)



Vasikka yöllä 
vs 

vasikka 
päivällä



Selittäkää asiakkaille mitä
kuvassa tapahtuu

-karjatilan tapahtumat voivat
olla hyvin eksoottisia ja 
outoja kuluttajien mielestä



Selkeä some ja 
punainen lanka

• Tätä kuvaa käytän jokaisessa
lihanmyynti-ilmoituksessa

• Myös logo tärkeässä roolissa

• Lyhyet ytimekkäät tekstit



Tarinat kiehtoo ja 
sitä kannattaa 
hyödyntää 
myynnissä

• Pieni irtiotto arjesta

• Virtuaalinen elämys

• Positiivinen sävy

• LYHYET videot saa parhaiten 
näkyvyyttä



Kiitos! <3

@hietalan luomutila


